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Doc.No：NR010727-2 2001年 7月 27日

低価格で、インターネット上の仮想プリントショップのASPを提供
～印刷のe-ビジネス「プリントパラダイス」サービス開始～

大日本スクリーン製造株式会社（本社：京都市上京区／社長：石田　明）は、印刷会社向けに、店頭広

告、ちらし広告、定型パンフレット、名刺やオフィス文書の増刷の注文がネットで簡単に受け取れる仮

想プリントショップのASPサービスを、わずかな初期投資と月額5万円の利用料で、2001年8月1日から

開始します。

このサービスは、印刷に関するe-ビジネスの各種ASP（アプリケーション・サービス・プロバイダー）

を提供する「プリントパラダイス」のコンセプトに基づいたもの。このASPを用いることによって、印刷

会社はプリントショップの機能──例えば、各種印刷物の増刷や印刷物の発送など得意先からの依頼受

け付け、受注した印刷物の管理情報の提供、校正データの受け渡しなどの機能──をインターネット上

に簡単に構築できます。

印刷会社は、仮想プリントショップを通じて得意先との距離に関係なく24時間いつでも受注すること

ができます。さらに得意先とのやりとりを全てインターネットで効率よくスピーディーに行うことがで

きるので、定型の印刷物や増刷の受注に関する業務の自動化と納期短縮が期待できます。

また、印刷物の在庫減少情報が自動的にEメールで通知されますので、これによって在庫切れの未然

防止や増刷案内の自動化を図ることができ、印刷物の在庫管理が飛躍的に効率化できます。

このような業務の効率化により、印刷会社の営業担当者は増刷の注文取りのための得意先回りが軽減

され、代わって新規印刷物の受注や新規顧客の開拓などの売上拡大につながる営業活動に専念できるよ

うになります。

プリントパラダイスのASP利用によって、印刷会社は従来数千万円の投資が必要であった仮想プリン

トショップを、ごくわずかの費用で構築することができます。

得意先は、Web上の仮想プリントショップにある入力フォームに印刷に必要な情報を記入して発注で

き、また印刷の進行状況を把握できるので、発注ミスの軽減や印刷物の業務管理を効率化することがで

きます。

＜価格（税別）＞
Web受注サービス

初期費用 35万円

月額利用料金 5万円

＜販売目標：加入件数＞
初年度 300社
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■「プリントパラダイス」の仮想プリントショップ（Web受注サービス）は、印刷会社の次の要望に応えられます。

・デザインが確定した印刷物のリピートオーダーはネット受注したい。

・印刷物のテンプレートに対して印刷内容（写真、文字、値段など）の差し替え指示はデジタルで入手したい。

・全国に分散している得意先からの受注を専用のサイトで一括して取り扱いたい。

・印刷物の発送業務をネットで効率化したい。

・24時間365日、印刷物を受注できる体制をつくりたい。

・専門の管理者なしに、しかも大きな投資なしに、得意先とのビジネス関係を強めるe-ビジネスを構築し

たい。

・得意先回りの営業担当者をもっと企画提案寄りの営業活動に変えることによって、新規印刷の需要を掘り

起こし、高付加価値の仕事の確保と売上拡大を図りたい。

■ 仮想プリントショップ（Web受注サービス）は、次のことができます。

・インターネットの端末とEメールアドレスさえあれば、すぐ仮想プリントショップが開店できる。

・登録した得意先だけがアクセスできるセキュリティーサイトを構築。簡単にアクセス管理ができる。

・Web操作による簡単オペレーション。

・受注履歴を自動的にデータベース化。印刷の進行状況を得意先に公開できる。

・Webを介して印刷物の在庫数を得意先に報告できる。

・在庫数が減ってくると自動的にEメールで在庫切れの注意を喚起できる。

プリントパラダイスとは

今年１月に発表した印刷のe-ビジネスを支援するASPで、「Take“IT”easy」（テイク・アイティ・イージー）のキャッチフ

レーズの下に、当社の印刷製版に関するあらゆる情報、ノウハウを組み込み、印刷業界の誰もがe-ビジネスのプレーヤー

として活躍できる各種サービスを提供してまいります。

注：プリントパラダイス本商標は現在出願中

《紙面掲載の場合の読者からのお問い合わせ先》

メディアテクノロジー事業本部 IT事業部

IT技術部プリントパラダイス担当

Tel：075-417-2673 Fax：075-414-7620

E-mail：pripara@screen.co.jp


